
  

 

 

Description du poste : 
Vos missions principales : 
Conseiller et vendre aux clients les produits du Groupe dans le cadre d'appels entrants et sortants, et d'actions de social selling 

via les réseaux sociaux 
Réaliser le suivi des ventes en vous assurant de la pertinence et de la conformité des ventes réalisées Fidéliser les clients sur 

l'ensemble de l'année, par téléphone et via les réseaux sociaux professionnels Description du profil : 
Vendre des produits ou services - Représenter une structure auprès d'instances de décision - Concevoir des supports 

d'information et de communication - Créer et suivre les dossiers clients - Gestion relation clients -  
Marketing / Mercatique - Techniques commerciales - 
Capacité à adapter son discours à son interlocuteur - Capacité à prendre des décisions - Capacité à anticiper  
- Esprit d'analyse - Orientation client - Polyvalence - Capacité à gérer des situations stressantes - Vigilance 

 

Synergie, mettons nos énergies en commun. Fort d'une présence dans 17 pays, avec 800 agences d'emploi et de 5 600 collaborateurs, le Groupe Synergie, 1er groupe français de 

services en Ressources Humaines, vous accompagne dans votre carrière professionnelle : recrutement CDD-CDI, intérim, formation et conseil RH. Depuis notre origine, nous nous 

différencions par nos valeurs, notre sens de l'engagement et notre capacité à apporter des solutions concrètes à nos clients, candidats et ... 

  

 

 


